5 stappen tot proactief adviseren
hoe technologie helpt bij jouw advieswerk

01.
SIGNALEER SIGNALEREN
BELANGRIJKE Y4 e
ADVIES- + Wetswijzigingen
KANSEN . Life events
« Fusies/overnames
« Bedrijfsoverdrachten
« Acties vanuit de klant
« Enmeer

mis geen
advieskansen!

KLANTEN 02.
SELECTEREN : INVENTARISEER
............................................................. = VOOR WELKE
+ Gegenereerde lijsten met KLANTEN ACTIE
welke klanten dit treft NODIG IS
» Eigen variabelen om klanten
mee te selecteren '
« Grip op klantdata

(

03.
BEPAAL WELKE RESEARCH
WET- EN REGEL- e
compliance! % GEVING VAN « Juridische / fiscale content
TOEPASSING IS - Praktische tools
« Direct toepasbare modellen

« Uit te breiden met fiscaal
kennisplatform NDFR

04.
DOSSIERVORMING BESPREEK
............................................................. HET ADVIES
« Houd 24/7 overzicht op een MET
adviestraject DE KLANT
» Vuldirect het dossier met
klantcontact en afspraken
+ Houd eenvoudig mutaties
bij in het advies
- Efficiénter werken en
kennis delen

zorgplicht!

05.
LEG JE ADVIES Dl VASTLEGGING
VAST IN HET Q

ADVIES- LT « Een uniforme werkwijze

DOSSIER + Voldoe aan je zorgplicht
+ Overzicht van lopende en afgeronde trajecten
+ Grip op advisering
+ Werk samen met collega’s aan het advies

Voor iedere klant op het juiste moment
het juiste advies, eenduidig vastgelegd, efficiént
en inzicht in de complete adviespraktijk.

Voor meer informatie: sdu.nl/addify




